清华大学营销执行经理高级研修班

课程学费：8800    上课地点：清华大学

    课程学制：集中授课6天

“十二五”规划将推动国家经济转变发展方式、完成经济模式转型升级。也要求企业转型向创新、绿色环保、智能制造、服务化等方向靠拢。这些转型涵盖产业、战略、品牌、产品、渠道和机制等多个模式。但企业转型的关键在于提升内部执行力。2011年是“十二五”规划开元年，成功目标也直接考验各级政府的执行力。总之，执行力是政府工作的生命力，执行力是企业转型的助推器。

当企业发展的战略目标确定，要靠执行力来实践完成。“清华大学执行经理培训体系”是清华大学职业经理训练中心在经过举办5年企业卓越领导学堂总裁培训后，在企业发展瓶颈问题总结之上，于2004年初推出的面对企业执行经理团队，以解决企业实际问题为宗旨的整体学习方案，作为对企业高层培训后的有效补充，形成了对企业发展的全面智力支持系统。在过去的6年里，清华大学中层经理执行力、领导力提升、营销经理提升、人力资源经理提升、财务经理提升高级研修班相继开班40余，得到全国各地学员的广泛好评。

 “清华大学执行经理培训体系”突破了传统学习或培训模式在体系性内容缺乏，教学工具和手段有限，培训模式陈旧，成本较高的局限，站在现代学习理念的潮头，敏锐洞察企业发展的深层人才需求，潜心研发出“执行经理培训体系”，其体系包括营销管理、人本管理、财务管理等精品模块课程，以“塑造职业经理”为宗旨。团队成员通过系统学习本课程，可解决企业目前普遍存在的执行力缺失、能力脱节、驾驭管理工具及操作能力弱、企业内训费用投入过高、培训不系统等实际问题，将为企业打造高效执行力团队。

“营销执行经理”是“清华大学执行经理培训体系”的重要组成部分。市场是企业的生命，人才是企业的源泉！在日趋激烈的市场竞争中，如何确定营销战略，如何构建营销网络，如何规避市场风险，如何提升市场销量，以及如何把握营销控制能力，如何提高市场竞争力等一系列问题，都是企业重视的关键点，为此，我们特设置营销经理提升高级研修班。

【招生对象】总经理，营销总监，市场部经理，销售部经理等。

【培训方法】采用清华大学最新研发的独特的“四维一体”培训方法。

【招生名额】60人，企业可团体报名。

【学习安排】学    时：6天            

开学时间：2014年6月23日
授课教师：由清华大学MBA教授和实战营销专家组成的教学团队

【学习费用】8800元/人（该费用含听课费、资料费、活动费），食宿交通费自理。

【教学特色】“清华大学执行经理培训体系”成功推出面对提升企业中层执行力，以解决企业实际问题为宗旨的整体培训方案面：企业中层执行力提升系统——独特的“四维一体”培训方法。

【证书发放】学完规定课时经考核合格者，由清华大学教育培训处统一颁发结业证书，加盖钢印。

四维一体是指：专家面授、系统学习、学用转换、分享评鉴。

“四维一体”的培训方法具有独特的教学特色：

全面系统，提升技能:适合中高层的通用管理和岗位专业技能管理工具。配合自主研发的教材体系。

实战学习，综合实用：教学内容着眼于提高学员的实战能力，精选实际案例分析，适合团队学习，提升整体的执行力。

搭建平台，交流互动：为促进同学之间的感情交流与沟通合作，为执行经理班安排了拓展、论坛、酒会等有意义的活动。力争让每个人在清华学习的经历成为丰富学识、拓展人脉的快乐过程。

健全组织，特色教学：研修班实行班主任带班制，并由学员选举班委，多渠道建设班集体。学员面授期间，每天按“晨读”、“昼学”、“晚炼”三个环节展开。

【部分受训企业】

中国石油化工集团公司      东风汽车公司            中铁电气化集团  

中央电视台                莱芜钢铁集团公司        昆明铁路局

国家电网公司东北电网      中国银行                贵州茅台集团

山西大齿集团              河北五得利面粉集团      光大银行

中国五矿集团公司          中山完美（中国）日用品有限公司

山东冠鲁集团              内蒙古伊利集团          内蒙古蒙牛集团 

 ……

【课程内容】

	   日期

时间         课程
	星期一

（6．25）
	星期二

（6．26）
	星期三

（6．27）
	星期四

（6．28）
	星期五

（6．29）
	星期六

（6．30）

	上

午
	第一节

9：00－10：25
	8:30—9:00开学典礼

实效营销

姚厚亮
	8:45—9:00晨读

实效营销

姚厚亮

 
	8:45—9:00晨读

品牌策划与营销创新

阎旭临
	8:45—9:00晨读

营销管理和思维方法

王琛
	8:45—9:00晨读

大客户营销管理

张坚

 
	8:45—9:00

晨读

渠道

管理

邵会华

	
	10: 25 - 10: 40
	课     间     操
	 

	
	第二节

10：40 –12: 00
	实效营销

姚厚亮

 
	实效营销

姚厚亮

 
	品牌策划与营销创新

阎旭临
	营销管理思维方法

王琛
	大客户营销管理

张坚
	渠道管理

邵会华

	 12: 00 - 14: 00                     中   午   休   息
	 

	下

午
	第三节

14：00－

15：30
	主题班会

校园参观

合影

 
	实效营销

姚厚亮

 
	品牌策划与营销创新

阎旭临

 
	营销管理

思维方法

王琛
	大客户营销管理

张坚

 
	渠道

管理

邵会华

	
	第四节

15：40－

17：00
	
	
	
	
	
	

	17:00-18:00                     晚   餐　时　间
	 

	晚

上
	第五节

18: 00 - 19: 30
	 
	 
	 
	     
	 
	 

	
	第六节

19：40 –21: 00
	
	
	
	
	
	

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 


【报名流程】

    1、咨询：电话咨询010-62761189,并索取《清华大学报名申请表》

    2、填表：学员详细填写《报名申请表》并传真至招生办公室,010-62761189。

    3、审核：学校收到报名后对学员进行审核，审核通过后,向学员发出开课通知书。

    4、汇款：学员收到《开课通知书》后将学费汇至清华大学指定账号，并把汇款底单传真至招生办.

    特别说明：汇款后请将汇款凭证复印件传至招生办公室 010-62761189张老师收,学校确认收到款项后在开课前统一开据清华大学发票。

    5、报到：学员应按《报到通知书》时间准时报到，学员报到时应持本人身份证原件、学历学位证书复印件，个人、单位简介各1份，近期免冠彩色照片六张（一、二寸各三张等）。

【报名咨询】

    报名咨询： 13911249815

    传    真： 010-62761189

    联 系 人： 李老师

