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清华大学营销管理与创新实战高级研修班

中国制造                世界营销

                  开课时间：2013年10月25-27日
【学习背景】
人类本质的交流方式只有两种----要么是战争，要么是营销！
营销是企业经营管理的核心环节，是企业的命脉！在经济全球化和市场竞争激烈化的今天，企业如何进行有效的营销管理？如何制定前瞻的可控的营销战略？如何高效快速低成本的构建强势品牌？如何打造金牌营销团队？如何渠道创新和终端突围？如何全面提高营销竞争力缔造非凡业绩？面对这一系列课题，中国企业要想突出重围，唯有变革与创新，谋定而动，才能出奇制胜，挺立潮头！

“清华大学营销管理与创新实战高级研修班”专为具有战略眼光、关注营销实践的企业高管量身设计，旨在帮助中国企业全面提升营销管理者素质和营销竞争力，课程将经典的现代营销理论和先进的营销实践相结合，将本土化与国际化相结合，强调系统与创新，立足前沿与实战，激发营销创新灵感，采用获得国际公认的“360度边学边战”培养模式，让你与营销大师零距离沟通，品味高水平的思维盛宴，突破企业发展瓶颈；从而培养出在未来的商战中长青型企业的领航人！

【课程收益】 系统学习经典营销知识，激发营销创新灵感，缔造非常营销业绩，拓展人脉资源平台。

【适合对象】 董事长、总经理、营销总监、分公司经理、大区经理等渴望提升营销智慧的经理人。
【学习时间】  学制一年，每2个月集中周末到清华大学学习3天

【师资阵容】 以清华等世界名校资深教授；知名实战派营销专家；一流企业的营销高管为主力阵容
【学习费用】 人民币25800元/人（含学费、教材费、资料费、证书）

【学习证书】 学员修完全部课程，颁发“清华大学营销管理与创新实战高级研修班”结业证书，证书加盖钢印，统一编号，编号可在清华大学教育培训与认证网查询。

【学习地点】 北京 清华大学

【主办单位】 清华大学国家CIMS中心
【报名热线】 全国免费咨询电话： 010-62761189
           联 系 人： 李老师         

            电话/传真：  010-62761189   13911249815

           Email：2241608556@qq.com

课程体系:共六大模块，18门核心课程
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以往授课专家名单(部分) 

★ 路长全     当代中国最具价值的实战营销专家；中国一系列成功营销案例的策划人和操作者,其所著《切割》《软战争》《营销纲领》等成为当代中国营销指南针式的著作。

★ 程广见    历任世界500强德国拜耳集团拜耳光翌公司销售管理总监。
★ 高  强    《赢在中国》策划师，现任卡派斯（香港）投资有限公司总裁。

★ 刘启明     美国杜克大学访问学者，曾任全球著名咨询公司美国盖洛普中国区副总裁。

★ 董关鹏     现任清华大学公共关系与战略传播研究所所长，中国公共关系协会常务理事、常务副秘书长兼中国公共关系研究所所长，同时担任哈佛大学约翰·肯尼迪政府学院索林斯汀席位媒介政治与公共政策研究员
★ 阎旭临      著名战略营销专家。深受学员好评，授课效果良好
★ 徐  沁     目前担任多家上市公司的独立董事和首席顾问，现任国家银河工程、北京大学、浙江大学、北京时代光华特聘高级讲师。
★ 万  钧     现受聘中国企业联合会、中国中小企业协会、河北省政府高级企业培训师，南京市、青岛市政府创业辅导专家，
★ 荆建林     著名战略营销专家。深受学员好评，授课效果良好
★ 刘  凡     最具亲和力和实战启迪式的营销专家，曾任金蝶软件（中国）北方区总经理

★ 王文良     顶级营销通路大师，实战派营销专家。毕业于北京大学曾担任顶新国际集团、现代•华泰汽车集团、意大利依尔萨集团等世界著名跨国集团销售总监、营销副总职务。
★ 徐显国     美国哈佛大学肯尼迪政府学院公共行政管理硕士，乔治华盛顿大学法学硕士，旧金山大学法学博士。创业家, 企业家,社会活动家及领导力提升,变革管理, 沟通谈判专家

★刘子安      对外经济贸易大学国际商学院教授，EMBA\MBA导师
★肖  阳      中国职业经理人（CPM）培训认证中心特聘讲师，现代“中国式营销”的发起者与奠基人之一
备注：因老师的时间变动，我们会调整讲课顺序，个别调整的师资，会保持同一水平和级别。师资、课程及讲座、沙龙详细资料请以学员手册每期具体安排为准

部分学员名单：

内蒙古航天信息有限公司              张家口卷烟厂有限责任公司       江苏阳光集团有限公司                舜地房地产开发有限公司              四川德阳永康铸造有限公司       潮峰钢构集团有限公司

吉林华康药业股份有限公司            太原钢铁长春经贸有限公司       北京展辰化工有限公司

吉信国际贸易（上海）有限公司        北京大地兴瀛燃气有限公司       秦皇岛宏岳塑胶有限公司  

福建思嘉环保材料科技有限公司        中国石油克拉玛依石化公司       珠海市珠光汽车有限公司

内蒙古蒙牛繁育生物技术有限公司      山东大汉建设机械有限公司       深圳市中厨橱柜有限公司










厚德载物      自强不息    融贯实战       成就未来


